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Dados da Irrigação em São Paulo – CENSO 2006

-27. 862 propriedades -770.011 hectares

-Inundação              10.262                                       474
-Sulcos                        8.871                                       800
-Pivôt Central        194.238                                       741
-Asp.Convenc.       409.020                                 14.395
-Localizada               71.418                                   5.055
-Outras Irrig.            76.196                                   7.281

Área ( ha) Número de propr.

Fonte- IBGE
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Fonte: Secretaria de Agricultura e do Abastecimento- CATI/IEA-Projeto LUPA(2007/2008)

Participação de cada sistema na Agricultura Irrigada do Estado de São Paulo











TOP 10 

Os 10 municípios  do Estado de São Paulo 

com maior número de Equipamentos



AUTOPROPELIDO

Fonte: Secretaria de Agricultura e do Abastecimento- CATI/IEA-Projeto LUPA(2007/2008)
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GOTEJAMENTO e MICROASPERSÃO 

Fonte: Secretaria de Agricultura e do Abastecimento- CATI/IEA-Projeto LUPA(2007/2008)
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CONVENCIONAL

Fonte: Secretaria de Agricultura e do Abastecimento- CATI/IEA-Projeto LUPA(2007/2008)
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PIVOT

Fonte: Secretaria de Agricultura e do Abastecimento- CATI/IEA-Projeto LUPA(2007/2008)
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FONTE: Irrigaplan, Leme-SP



Revendas de Sistemas de Irrigação



REVENDAS
SÃO AS EMPRESAS QUE ESTÃO EM CONTATO DIRETO 

COM O PRODUTOR

- Disponibilizam serviços de:

•Venda;

•Elaboração de projetos;

•Venda de equipamentos;

•Montagem;

•Assistência técnica;

•Consultoria.

- Podem ser fieis a uma marca ou multimarca.



PRINCIPAIS FABRICANTES  DE EQUIPAMENTOS 
DE IRRIGAÇÃO

A estratégia de atuação das revendas está
diretamente relacionada com as estratégias de
mercado das grandes fabricantes.





Jima Indústria e Comércio Ltda - Jales SP

Unimaq Maquinas Agrícolas Ltda - Assis SP

Eletro Comercial Itwasi - Paranapanema SP

S & A Comércio de Irrigação Ltda - Guaíra SP

System Gotas Ind. e Com. de sist. de Irrigação - Mogi Mirim SP

Hidromecanica Germek Ltda - São José do Rio Pardo SP



















QUESTIONÁRIO ENVIADO ÀS 

REVENDAS DO ESTADO



METODOLOGIA

- Devido ao pequeno número de informações sobre revendas de

sistemas de irrigação no Estado, o grupo decidiu por uma

aproximação direta com essas empresas;

- A forma utilizada para esse contato foi a elaboração de um

questionário simples, contendo 8 questões, que foi enviado via e-mail

para revendas e representantes;

- Foram enviados aproximadamente 30 questionários para

revendas e representantes espalhados por todo o estado de São

Paulo;



- Foram obtidas 9 respostas:

•6 revendas e 1 representante comercial, atenciosamente,

responderam ao questionário ;

•2 empresas, também de maneira atenciosa, disseram não

poder responder ao questionário devido à políticas internas da

empresa.



Empresas que responderam ao 
Questionário



Pereira Barreto



IR R IG A Ç Ã O

S  &  A . C O M

                S & A COMERCIO DE IRRIGAÇÃO LTDA
                   Av. Dr Joao Batista Santana , 2411
                    Distrito Industrial - Guaira-SP
                               CEP 14790-000

Guaíra

Mogi Mirim



AS QUESTÕES



1. Qual a região e o raio de atuação de sua empresa?

-Toda a região oeste do estado;
-Projeto em Angola;
-Projetos realizados em 190 municípios do Estado.

-Região de Franca;
-Raio de atuação de 60 Km.

-Todo o estado de São Paulo;
-Estados vizinhos.

IR R IG A Ç Ã O

S  &  A . C O M

                S & A COMERCIO DE IRRIGAÇÃO LTDA
                   Av. Dr Joao Batista Santana , 2411
                    Distrito Industrial - Guaira-SP
                               CEP 14790-000

-Triangulo Mineiro;
-Região de Barretos, Ribeirão Preto e Guaíra-SP



1. Qual a região e o raio de atuação de sua empresa?

- Estado de São Paulo e Sul de Minas Gerais (vendas em todo o Brasil). 

- Estado de São Paulo e Sul de Minas Gerais.

Representante

-Todo o Brasil;
-Fabricas e subsidiarias em varios países.



2. Quais as culturas que mais empregam agricultura irrigada em sua região de atuação?

Feijão, Milho, Citros, Pastagem e Seringueira.

Principalmente o café.

Somente irrigação Paisagística.

IR R IG A Ç Ã O

S  &  A . C O M

                S & A COMERCIO DE IRRIGAÇÃO LTDA
                   Av. Dr Joao Batista Santana , 2411
                    Distrito Industrial - Guaira-SP
                               CEP 14790-000

Feijão, Café, Cana de Açúcar, Trigo, Batata, Tomate, Milho 
e Cebola.



2. Quais as culturas que mais empregam agricultura irrigada em sua região de atuação?

- “Na nossa região a maioria das culturas são irrigadas”

-Foco principal: Citros, Café e Tomate

Representante

-Em SP: Laranja( em baixa- crise), Café, Hortaliças 
(principalmente tomate), estufas, morango, etc.



3.Quais os principais métodos e sistemas de irrigação presentes em sua região de atuação? 

-Citrus e Seringueira – Localizada
-Pastagem – Aspersão Convencional
- Grãos – Pivot Central

- Gotejamento

- Aspersão e Gotejamento

IR R IG A Ç Ã O

S  &  A . C O M

                S & A COMERCIO DE IRRIGAÇÃO LTDA
                   Av. Dr Joao Batista Santana , 2411
                    Distrito Industrial - Guaira-SP
                               CEP 14790-000

- Pivot Central



3.Quais os principais métodos e sistemas de irrigação presentes em sua região de atuação? 

- Gotejamento, Microaspersão e Aspersão Convencional.

-Basicamente gotejamento
- Cereais  - Pivot Central 

Representante

-Para São Paulo: Gotejamento, Microaspersão,
Aspersão Convencional de baixa vazão, irrigação de
pasto em malhas e mini aspersão.



4. Além da venda de equipamentos, sua empresa elabora projetos e presta assistência técnica? 

- SIM

- SIM

- SIM

IR R IG A Ç Ã O

S  &  A . C O M

                S & A COMERCIO DE IRRIGAÇÃO LTDA
                   Av. Dr Joao Batista Santana , 2411
                    Distrito Industrial - Guaira-SP
                               CEP 14790-000

- SIM



4. Além da venda de equipamentos, sua empresa elabora projetos e presta assistência técnica? 

- SIM

-SIM  ( garantia de 3 anos em projetos de irrigação localizada)

Representante

-Dois setores integrados:
•Departamento de vendas ; 
•Suporte para revendas e elaboração de projetos.



5.Você considera que a agricultura irrigada tem espaço para crescer em sua região?  

“... é inevitável o crescimento da área irrigada em nossa região.”

“ Muito, visto que apenas 5% das lavouras de Café são irrigadas 
atualmente.”

NC

IR R IG A Ç Ã O

S  &  A . C O M

                S & A COMERCIO DE IRRIGAÇÃO LTDA
                   Av. Dr Joao Batista Santana , 2411
                    Distrito Industrial - Guaira-SP
                               CEP 14790-000

“ Não muito, pelo aumento da Cana de Açúcar.”



5.Você considera que a agricultura irrigada tem espaço para crescer em sua região?  

SIM

“ O potencial é enorme, acredito que ainda não fizemos nada...”

Gerente de Revendas

“Sem dúvida, apesar de considerarmos o Estado
de São Paulo com maior quantidade de
instalações se comparado ao resto do país, temos
muitas culturas que não são irrigadas, temos
alterações climáticas que exigem irrigação (que
se altera a cada ano), e métodos pouco eficientes
ou com enorme desperdício de água, além de
utilização racional em fertirrigação, portanto
acredito que temos muito a fazer no estado”.

David Romeiro Paré Filho
Gerente de Revendas 



6. O que você considera como um diferencial da sua empresa?  

-16 anos;
- Assistência técnica;
- Equipe de colaboradores (Eng. Agron., Téc. Eletro-Mecânicos e Administradores)

“ O projeto de irrigação e a instalação.”

“ Agilidade no atendimento e no projeto.”

IR R IG A Ç Ã O

S  &  A . C O M

                S & A COMERCIO DE IRRIGAÇÃO LTDA
                   Av. Dr Joao Batista Santana , 2411
                    Distrito Industrial - Guaira-SP
                               CEP 14790-000

“ Minha experiência de 30 anos no mercado, peças 
de reposição a pronta entrega.”



6. O que você considera como um diferencial da sua empresa?  

-Experiência ( 22 anos);
-Idoneidade, Conhecimento Técnico;
- Estoque de produtos.

-Qualidade dos Projetos;
-Pós-venda.

Representante

-Produtos de alta tecnologia;
-Experiência desde 1937;
-Técnicos especializados e laboratórios experimentais;
-maior distribuidora de produtos a nível internacional;   
-respeito aos clientes e meio ambiente.



7.Quais as marcas de tubulações, bombas e emissores são mais vendidas pela sua empresa?  



8.Você teria algo a acrescentar sobre sua empresa ou sobre a importância da agricultura irrigada 
para nosso estado?

“...Acreditamos que com planejamento e estrutura é possível implantar
o plano/projeto que o produtor precisa e sempre estamos inovando
para desenvolver o papel fundamental na agricultura irrigada.”

Simone K. Madokoro
Assistente Comercial

“...lavoura irrigada de café aumenta a produção em 30%...”
“...evita perdas na florada em épocas de estiagem...”
“...fertirrigação...baixo custo...varias aplicações no ano...”

Osmar
Hidrotec Bombas Hidráulicas 

NC

IR R IG A Ç Ã O

S  &  A . C O M

                S & A COMERCIO DE IRRIGAÇÃO LTDA
                   Av. Dr Joao Batista Santana , 2411
                    Distrito Industrial - Guaira-SP
                               CEP 14790-000

“ Com a mudança do clima não podemos contar com 
chuvas regulares.”

Solange
S&A Com. Irrigação



8.Você teria algo a acrescentar sobre sua empresa ou sobre a importância da agricultura irrigada 
para nosso estado?

“O desenvolvimento da agricultura está diretamente ligado a 
irrigação, sem ela não há desenvolvimento”

“Como somos uma revenda nova da Valley, ainda temos 
pouca penetração no mercado”

José Roberto Beckers
System Gotas Irrigação 

Representante
NC

Roberto Montagnoli
Aspechuva



CONCLUSÕES



• O mercado de Equipamentos de Irrigação tem muito a crescer no Estado 
de São Paulo;

• As parcerias entre fabricantes e revendas é muito importante; 

• Para o sucesso, as revendas de sistemas de irrigação devem:
-Realizar bons Projetos;
-Prestar assistência técnica;
-Possuir material a pronta entrega; 

•Os técnicos das revendas são agentes fundamentais na expansão do setor; 

•Existe grande concorrência no setor; 



Obrigado!


